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LAS VALORACIONES PATRIMONIALES

L problema de las valoraciones patrimoniales es, sin duda,
| basico en el aspecto contable y uno de los més complejos.
== Dentro de estas valorizaciones una de las mas dificiles es
la valoracién que corresponde a aquellos elementos que se deno-
minan Inmateriales. Nace su dificultad. no de que sea dificil su
calculo, sino del problema general que constituye el tener que va-
lorar elementos que tienen el concepto de inmateriales y que, ne-
cesariamente, para poder fijar su valor hay que fundarse en elemen-
tos materiales. Es por tanto un problema de inadecuacion de medios
a fines, o, mejor dicho, de inadecuacién de medios al objeto que ha
de valorarse.

Pero no obstante, como quiera que la Contabilidad no puede re-
gistrar mas que hechos materializados y reducidos a valor moneta-
rio, esta ciencia ha encontrado medios de obtener estas valora-
ciones.

La dificultad del problema nace. pues, de que si en los demas ca-
sos las valoraciones podemos considerarlas sino exactas muy apro-
ximadas a la realidad, en el caso que nos ocupa hay que tener en
cuenta un gran namero de factores abstractos y de una gran muta-
bilidad. Se suma a estas dificultades otro hecho. En la generalidad
de los casos se establecen estos valores tomando como punto de
partida los resuitados obtenidos en ejercicios transcurridos para
darlos como norma para ejercicios siguientes. Por tanto, se suman
a todas las dificultades ya apuntadas la de tener que ser en muchos
casos célculos aprioristicos. q

Dentro de los conceptos que comprenden los valores patrimo-
niales de tipo inmaterial, hay algunos que permiten una mayor con-

crecién que otros, sobre todo de aquéllos que pudiéramos decir qu¢
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bran tenido unos gastos para su adquisicién y registro que pueden
‘ser base de su valoracidn, pues, atin en el caso de que sean produ-
cidas por la misma empresa, se habran hecho algunos dispendios
para las experiencias y estudios.

En las Marcas habra, por lo menos, unos gastos de propaganda
para su introduccién y sostenimiento en el mercado, quc también
pueden ser base para reduccién a valor monetario y, ademaés, po-
dré, en altimo término, aplicarsele los mismos sistemas de valora-
cién que al Fondo de Comercio. ;

Pero donde existe mayor dificultad de valoracién, es, sin duda, en
la parte mas importante, que es en el Fondo de Comercio Los elemen-
tos que hay que tener en cuenta para esta valoracién son, entre
otros: Situacién de la empresa dentro del ambito comercial de la
Localidad o de la Nacién, segtin la extensién de su mercado. Clien-
tela. Grado de Monopolio que pudiéramos considerar en la Empresa
segun la aceptacion de sus productos. Condiciones referentes a la
empresa en cuanto a su organizacién administrativa, contable, sis-
tema de fabricacién o de ventas. Condiciones personales de los di-
rectores de la empresa y, en fin, los resultados obtenidos, que es en
los que se resumen todos los anteriores valores inmateriales y atn
los materiales de los que no hemos hecho mencién.

Las fluctuaciones a que estan sujetos todos y cada uno de estos
factores influyen grandemente en su apreciacion. El entrelazamiento
de los mismos puede hacer de igual manera que la caida de uno de
ellos provoque una baja general en la apreciacién de todos.

En cuatro formas principales resume el Sr Rodriguez Robles los
sistemas de vaioracion del Fondo de Comercio (Goodwil). Todas
ellas se basan en la capitalizacién de los resultados, bien deducien-
do después los valores de reproduccién; bien hallando el promedio
entre estos dos valores y estableciendo la diferencia entre este pro-
medio y el valor de reproduccién, ya distribuyendo esta capitaliza-
cién proporcionalmente a unos ntimeros tipos, como quiere Sma-
lembach o descontando la amortizacién en un periodo de afios.

Si todo esto lo utilizamos para valorar el fondo de Comercio con
motivo de un traspaso, hemos de reconocer que muchos ce los fac-
tores que forman y dan lugar a estos resultados desaparecen para

‘ser sustituidos por otros y que la valoracién tiene que adolecer de

defectos, ya que la tomamos sobre elementos que han actuado en los

‘ejercicios cuyos resultados nos han servido para su valoracién, pero

que cesaran al efectuarse este traspaso. Se acrecienta esta variacién
mas en las pequeiias empresas en que la personalidad del director o
gerente influye de manera mas decisiva que enlas gran des empresas,
en las cuales una renovacién total de los elementos determinantes

“es mucho mas dificil.

Sefiala Roy B. Kester, un caso practico de valoracién en el cual el
perito tasador, cuyo nombre cita, para obtener la base de capitali-

‘zacién deduce de los resultados un fuerte tanto por ciento por la ga-

nancia que le proporcionaran unos ventajosos contratos sobre com-

‘pra de papel. Asimismo deduce una fuerte cantidad por los servicios
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gerente de la empresa, un ggn'ilogperi(()ldistico segtin
ién otros conceptos, como privilegios de asociaciéy.
€l. Ez?)l:gec:z[:sblséin embargo en que la estimacién del valor de] Fon-
do de Comercio haya que basarla en otros elementos. Supongamos
una concesién de exclusiva, una empresa en la que se opere a base
de un grado muy grande de monopolio. En este caso este valor pue-
de fundarse en la clientela, forzosa en este caso, y en la capacidad de

prestados por el

- absorci6n de la clientela y del &mbito en que se ejerce el monopolio.

El mismo autor altimamente cx’_tado dice: «Toda apre.c’iaci(Sn del
valor inmaterial no se realiza de %g.ual modo, ~desconociéndose en
muchos casos cuantas bases gientmcas_ se han ideado al efecto. Lg
apreciacion del valor inmaterial es casi siempre un asunto de opi-
nién individual...» Este altimo parrafo puede ‘aphcarse muy bien
al comprador y vendedor del Fon;lo ('ie Cqmercw; pero en manera
alguna, el ser «un asunto de opinién individual» puede servir de fun-
damento la actuacién de Titular o Técnico Mercantil cuando sea
requerido para hacer una de estas valoraciones, sino que ha de extre-
mar su celo y basar la valoraciéon en fundamentos cientificos ya
que no es €l el llamado a pagar.

Este celo ha de extremarse todavia mucho mas por el Censor Ju-
rado de Cuentas, no s6lo por la mayor responsabilidad que su jura-
mento le impone y por la estrecha vigilancia que el Instituto de Cen-
sores de Cuentas de Espana cjerce sobre la actuacién de sus miem-
bros, si no también por la mayor fe que en ¢l se deposita para estas
cuestiones, fe a la que no puede defraudar.

No quiere esto decir que se haya de exigir a estos Técnicos una
exactitud que no puede tampoco establecerse por nadie, ya que los
factores tomara por base para estos calculos no pueden ser factores
de rigida exactitud; pero sidebe exigirsele siempre que se atengan
a los medios cientificos que existen para estos céalculos y de aplicar-
los con toda rigurosidad.

También ha de exigirseles que mediten bien los factores que han
de tomar como base para sus célculos y que no olviden alguno de
ellos, ya que a veces uno de €stos, atin cuando parezca de poca 1m-
portancia, puede dar la verdadera aproximacion a la exactitud, o SeT
la base ieh_aciente de dicha valoracién. }
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